
(Junior) Sales Manager: in KAFFE Curve Deutschland (M/W/D)
EXPLORE THE SCANDINAVIAN SPIRIT	

Die DK Company Group ist ein dynamischer und wachstumsorientierter, internationaler Konzern mit leidenschaftlichen Mitarbeiter:innen, 

die etwas bewegen wollen. Ergänze unser Team mit deinen Stärken und entwickele dich weiter in einem Konzern mit 22 Marken,  

14.000 Großhandelspartnern und eigenen Stores in Europa.

Für die Curve Marke KAFFE CURVE suchen wir ab sofort eine:n erfahrene(n) Sales Manager:in (M/W/D).  

Wir haben Showrooms Deutschlandweit, dein Standort ist daher flexibel.

DAS ERWARTET DICH:

- Du führst dein Vertriebsgebiet selbständig und sicherst den Erfolg der bestehenden Accounts

- Du präsentierst und verkaufst die sechs Kollektionen in einem unserer Showrooms

- Du entscheidest, in welchen Stores in Zukunft KAFFE CURVE einen Platz im Sortiment einnehmen sollen

- Du repräsentierst die skandinavische Mentalität und unsere Curve Marke bei externen Partnern sowie bei lokalen und internationalen Messen

- Teilnahme an saisonalen Sales Meetings in Dänemark sowie Workshops innerhalb Deutschlands

DAS BRINGST DU MIT:

- Du hast erste Erfahrungen im Umgang mit Kunden und im Vertrieb von Mode gesammelt

- Du verfügst über gute MS Office Kenntnisse

- Deine Englischkenntnisse sind verhandlungssicher, außerdem zeichnest du dich über ein hohes Maß an Kommunikationsstärke aus

- Du teilst unser gutes Gespür und unsere Leidenschaft für Mode

- Reisen bereitet dir keine Umstände

DARAUF KANNST DU DICH FREUEN:

- Die langfristige Perspektive in einem internationalem Fashion-Unternehmen

- Skandinavisches Flair in unseren modernen Showrooms

- Freie Standortwahl und flexibles Arbeiten in 3 Showrooms in Deutschland: Hamburg, Düsseldorf, München

- 30 Tage Urlaub im Jahr schaffen eine angenehme Work-/Life-Balance

- Attraktives Gehaltsmodell aus Fixgehalt und Bonussystem

- Firmen-KFZ auch zur privaten Nutzung

Dänemark is calling. Bewirb dich jetzt!

Sende uns deine vollständigen Bewerbungsunterlagen in Englisch inkl. Lebenslauf zu.

Dein Kontakt:

Annett Brammer Nikolajsen

International Sales Manager

Mail: jobs@dkcompany.com

DK Company Group is a dynamic, growth-oriented international company with passionate employees who want to make a difference. The possibilities are many in a group with 22 brands, 16,000 wholesale 

customers, 200 wholly or partly owned retail stores as well as an e-commerce platform. The annual turnover is 3.5 billion Dkr. The Group has operations in Denmark, Norway, Sweden, Finland, Belgium, Germany, 

UK, Switzerland, The Netherlands, Spain, Canada, China and representation in Turkey and Bangladesh. Domicile Denmark is situated in Ikast, Vejle and Copenhagen.


